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市场观察

晴雨表

银行与艺术品如何“联姻”

值得关注的“齐派弟子”

富滇银行承办的“中国梦·云南情”画展中的作品：江源 《南国风情》 68×136 厘米

□□ 隋永刚

作为我国现代艺术史上伟大的艺

术家，齐白石的作品备受市场青睐，成

为艺术品市场的风向标。2011 年，齐

白石《松柏高立图·篆书四言联》以

4.255 亿元的高价，位居近现代书画成

交榜首，齐白石成为藏家追捧的热点。

2014年是齐白石诞辰 150周年，在全面

梳理、挖掘齐白石作品艺术及市场价值

的同时，其门下弟子也是人们关注的焦

点和热点，本文就集中于那些还未被市

场认可，作品的整体价格水平处于低

洼，值得挖掘的齐派直系弟子。

在齐白石的直传弟子中，最具创造

性以及目前市场行情较好的当属李可

染。截至目前，李可染作品成交价逾亿

元的已经有 3 件，分别为《万山红遍》、

《韶山》和《长征》，而其在千万元级别上

成交的作品更是不胜枚举。雅昌艺术

家指数显示，李可染作品近年来市场价

格呈直线上升走势，从 2004年开始，到

2013年，其作品均价为 165.9万元/平方

尺，相较 2007年同期均价，5年内升值达

370%。相比李可染而言，齐白石直传弟

子中的其他几位就没有那么幸运。

作为齐门第一名弟子的李苦禅，擅

长大写意花鸟画，作品常以松、竹、梅、

兰、菊、石、荷、鱼、鸡、鹰等为题材，尤其

擅长画鹰。

李苦禅的存世作品不多。20 世纪

80年代末开始进入拍卖市场，且价格不

低。1990年，李苦禅的《花鸟册》就在香

港佳士得以 15.4万元成交。在 1995年

之后，他的作品出现较大回落。2010年

至 2011年，李苦禅作品曾短期内出现一

次交易高潮，但其个人作品最高成交价

仍徘徊在千万元级别的门槛。

截至目前，李苦禅成交价最高的

作品为《群英图》，于 2011 年在山东天

承以 1322.5 万元成交，而其超过千万

元级别的作品不到 5 件。从李苦禅作

品的市场表现看，近年来成交价格呈

现逐级走低的趋势，后市值得关注。

陈大羽擅长大写意花鸟、书法和

篆刻，尤其擅长画公鸡。早在 20 世纪

40 年代，其作品就在市场交易，但真

正进入拍卖市场是在 20 世纪 90 年

代，当时价格约在 2000 元至 6000 元 /

平方尺，而其具有代表性的雄鸡题材

价格更高。

早在 1996 年，陈大羽的《农药浸

种促丰收》就以 3.68 万元成交，但在

此之后，作品并没有太大突破。自

2010 年以来，陈大羽作品实现较大突

破，在朵云轩 2010 年秋拍中，陈大羽

作品《大地春》估价为 60 万元至 80 万

元，最终以 246.4 万元成交。此后，其

作品受关注的程度日渐提升，屡创高

价。截至目前，陈大羽 1978 年所作

《报春》以 327.75 万元成交，为其单件

作品成交最高价，作品单价不到 3 万

元 /平方尺。

作为齐白石最后一位弟子的娄师

白，长于写意花鸟画，尤以画小鸭子著

称，其作《南国花木》等作品被中国美术

馆收藏。然而，在市场上，虽然其作品

在最近两年上涨幅度较大，但总体价位

偏低，作品市场价格被严重低估。

2009 年是娄师白作品价格的分水

岭，在香港佳士得春拍中，娄师白于

1960年创作的作品《士兵》以 56万元成

交，但此后，其很少有突破百万元的成

交作品，尚处于价格洼地。

截至目前，其作成交最高价仅为

128.8万元，上拍作品总计 1326件，成交

率近 80%，但成交作品均价不到 1.5 万

元/平方尺。2013 年，娄师白个人作品

已呈现极速上涨的趋势，其 1997年创作

的《大吉百利》以 8万元起拍，最终以 23

万元成交。在北京匡时秋拍中，娄师白

《杂画册》估价为 8万元至 12万元，最终

以 52.9万元成交，其个人作品成交价格

指数比 2013年春拍时上涨 19%。

许麟庐虽师从齐白石，却独具匠心，

其大写意花鸟画，无论笔墨或造型，均别

开生面，具有鲜明的个人风格和现代精

神。早在 2005年，许麟庐的《蝶恋花》就

以 61.6万元成交，创下其个人单件作品

成交价最高价，此后，作品价格出现回

落。直到 2009年才开始新一轮上涨，许

麟庐的作品价格也实现重大突破。2011

年，其作《延年》以 299万元成交，成为其

成交单品最高价。在此之后，许麟庐作

品价格直线上升，到 2013年底，其个人

作品价格指数已比上季增长了121%。

在齐白石众弟子中，娄师白、许麟

庐、陈大羽紧随其风格，并加以创新，李

可染、陈子庄等在学习之前已经具备很

强的艺术修养和个性，他们从齐白石那

里汲取养分，发扬自己的风格。显然，

齐白石弟子作品的价格仍具有较大的

上升空间，尤其是在齐白石诞辰 150年

之际，其作品价位水涨船高，深受关注

也是水到渠成。

□□ 本报记者 黄辉

有人表示，只有金融与艺术对接

时，艺术品市场才会走向成熟。实际

上，随着国家对文化产业重视程度的

日益提高，金融业与艺术品市场对接

的背景已经具备，尤其是最近一年来，

各大银行加大力度，展开各种尝试性

业务，利用金融业平台，与艺术品市场

进行对接。

个案一：

潍坊银行推艺术品质押融资

2013 年 12 月 30 日，在山东省潍坊

市画廊协会成立现场，临朐县硕文堂

艺术馆等 4 家画廊和浙江骏成拍卖有

限公司等 3 家合作单位与潍坊银行签

约，获得授信额度共 3亿元。为助推协

会会员单位的发展，潍坊市画廊协会

与潍坊银行建立了战略合作关系，联

合推出艺术品质押融资服务。未来，

只要借款人将潍坊银行认可的艺术品

进行质押即可获得授信或贷款。

其实，早在 2009 年潍坊银行就发

放了首笔以于希宁、李苦禅字画质押

的首笔艺术品质押贷款 262 万元。此

后，潍坊银行着力探索和实践艺术品

质押融资业务。

潍坊银行自成立以来，便确立了

“立足中小企业、立足广大市民、立足

地方经济”的市场定位。2013 年 6 月，

中国艺术产业研究院与潍坊银行联合

主办了“中国艺术品质押融资问题研

究”项目，进一步推动了政、研、银、企

协同创新平台机制的形成，相应的系

列研究成果也会不断推动潍坊银行在

艺术品质押融资领域系统化、常态化、

规模化、品牌化的进程，为中国银行业

参与艺术品市场提供了探索的方向。

据潍坊银行相关负责人介绍，目

前，银行的艺术品质押融资业务主要

以近现代、当代中国书法、绘画作品为

质押标的，单幅作品评估价一般在 10

万元至 1000 万元，质押率一般为评估

价值的 50%，便于有效控制艺术品质押

融资风险。潍坊银行建立客户池机

制，大量储备书画艺术品质押融资客

户资源；成立艺术品金融专家顾问库，

解决艺术品鉴定及估值难问题；并创

造性引入预收购机制，有效解决质押

艺术品的违约变现问题。

随着山东青州书画城、齐鲁文化

古玩城、中国工艺文化城等艺术品市

场平台的发展和完善，艺术品资源为

银行开展艺术品质押融资业务创造了

条件。据介绍，2013 年 4 月，第三届中

国画节在潍坊举办期间，潍坊银行一

次性为 11 家文化企业授信 2.2 亿元。

截至目前，潍坊银行为集文斋、合兴美

术馆等 27家艺术品经营客户累计新增

发放书画艺术品质押贷款 1.8 亿元，为

潍坊书画行业累积提供艺术品融资贷

款近 10亿元。

2014 年，潍坊银行将在深挖潍坊

书画艺术品市场融资需求的基础上，

进一步向山东省内外重点艺术品交易

活跃区域发展，同时加快艺术品金融

产品的研发和推广，以及艺术品按揭

贷、竞拍贷、收藏贷、以及艺术品助力

贷、艺术品基金等业务方面的探索。

针对艺术家、画家私人定制理财，融资

服务及其他领域的中介服务，扩大艺

术品融资的适用范围，打通艺术品金

融产业链条，持续培育和提升艺术品

金融的社会影响力和生命活力。

记者点评 近年来，随着国内艺术品

交易市场的繁荣和发展，也催生了艺

术品融资需求，然而，目前国内艺术品

金融服务需求，尤其是融资需求很难

得到银行的大力支持。潍坊银行通过

构建多层次的契约关系，在一定程度

上 解 决 了 艺 术 品 质 押 融 资 存 在 的 估

价、担保、托管和变现的问题，发放艺

术品质押贷款，实现艺术品市场与金

融业的有效对接，也为艺术品市场与

金融未来的对接提供了可靠的经验。

个案二：

富滇银行独家承办艺术展

2013 年 12 月 28 日，由云南富滇银

行与中国画院、云南省美协、北京朝阳

书画院共同合作，独家承办的“中国

梦·云南情”中国画院城市风情画展在

云南省图书馆开幕。

作为具有百年历史品牌的云南地

方金融企业，富滇银行恢复成立 6 年

来，借助本次艺术活动，同时举行富滇

银行零售专营行品牌发布，希望银行

业务和艺术推广起到相互推进的作

用，本次画展的重要作品《七彩云南·

富传万家》，也成为富滇银行零售专营

行品牌服务理念的最好诠释。

对于独家冠名承办本次画展，富

滇银行相关负责人表示，本次与艺术

界的合作，从银行的角度而言有 3个方

面的意义：一是企业履行社会责任，支

持群众性文化艺术产业发展的行动实

践。本次画展是云南省委、省政府积

极响应党的十八大提出的“建设社会

主义文化强国，增强全民族文化创造

活力”而引进的重点文化艺术项目。

承办本次画展，作为云南本土的地方

性金融机构，富滇银行发挥行业优势，

助推文化产业发展的行动实践，为艺

术爱好者、金融精英与全国知名画家

创造了一个文化交流平台。

其次，与艺术界联合举办展览活

动，也是富滇银行做好客户服务工作，

提升“四服务”能力的重要举措。展览

活动为富滇银行的客户提供一场艺术

盛宴和感受中国国画艺术、回味百年富

滇品牌历史内涵的文化之旅，用艺术的

感染力取代传统的活动庆典、年礼的物

质体验，给客户精神上的洗礼，丰富客

户服务体验，创新客户服务模式。

最后，此次独家承办艺术展览，也

是企业创新营销模式、拓展宣传渠道、

丰富企业品牌内涵的一次尝试。“七彩

云南·富传万家”，既是本次画展核心

画作的主题，也是对富滇银行零售专

营行品牌服务理念的诠释，将文化惠

民的艺术活动与企业品牌宣传充分结

合，依托艺术的平台进行企业营销活

动，积极探索“金融+艺术”的营销模

式，丰富企业品牌内涵。

记者点评 在国外，银行赞助、支持艺

术活动，也成为银行的重要职能之一，

其中，在这方面表现最为突出的是拥

有 150 年历史的瑞银集团。瑞银集团

多次参与世界大型展览活动的举办，

或作为活动的组织者、赞助者，或支持

具体的艺术计划的实施。比如，赞助

中国当代艺术奖 CCAA 和今日美术馆

多项艺术展览，与古根海姆博物馆合

作，长期支持一批来自南亚和东南亚、

拉丁美洲以及中东和北非地区的艺术

家和策展人的艺术活动。

此外，瑞银集团珍藏了大量当代

艺术作品，以成熟的艺术公共教育理

念和多样的方法，让更多人欣赏艺术

的同时，也对艺术有更深刻的理解。

发现艺术品的价值，将这一价值融入

到瑞银集团中去，成为企业文化的重

要组成，再通过各种主题不同的巡展，

向世人诠释艺术品和瑞银的价值。

其实，关注艺术品市场，展开相关

业务的绝非这两家。2013 年 12 月初，

南京文化金融服务中心挂牌，南京银

行、北京银行、交通银行、中国银行 4

家银行成为首批文化银行。为解决艺

术品投资市场融资难的问题，北京银

行南京分行与江苏凤凰出版传媒集团

推出艺术品拍卖金融创新产品，使得

投资者在购买艺术品时也可以实现按

揭贷款。据介绍，根据拍品的不同，最

高融资额度可达 1000 万元，贷款期限

为 3 个月至 3 年不等。按揭付款期间，

买家不需要向银行提供相关担保，但

其购买的艺术品会由凤凰出版传媒集

团质押保管，买家要等贷款还清后才

能入手。

银行艺术品业务是银行为热爱艺

术的资产管理高端客户提供的高级服

务，艺术品投资也成为越来越多家庭

资产配置的方式之一。金融机构可以

通过提供标的质押贷款、艺术品评估、

鉴定、中介、保管、咨询等业务和沙龙

活动的形式，既实现客户投资的保值

增值，又推广艺术家的作品。

总的来说，艺术品投资服务主要

包括：艺术品市场研究分析，提供量身

打造的投资策略，并提供艺术品估价、

买卖和保存等方面的业务；收藏与出

售策略建议；艺术品投资组合管理；艺

术收藏品财产规划；艺术活动主办或

赞助。就目前而言，我国银行对接艺

术品领域开展的业务还较为有限，也

欠缺相关经验，具有尝试性的银行业

务，对未来银行对接艺术品市场具有

重要的参考意义。

娄师白 《满园春色》 纸本设色 100×244 厘米

陈大羽 《报春》 纸本设色 142×178 厘米 1978 年

链 接


